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Vertriebsingenieur
fiir den Bereich  Halbleiter, Luft- & Raumfahrt, Defense™ gesucht!

Sie haben Lust auf die Arbeit in einem familiengefiihrten Unternehmen mit nun mehr als
50 Jahren Erfahrung? Dann sind Sie bei uns genau richtig!

Mehr als 190 Mitarbeiter arbeiten heute an Losungen fiir Branchen, in denen der Innovationsdruck
konstant hoch ist: Halbleiter, Display, Werkzeugmaschinen, Automotive, Luftfahrt, Medizin-
technik, Lebensmittelherstellung, Pharmaproduktion und einige mehr.

lhr Profil

» Abgeschlossenes technisches oder naturwissenschaftliches Studium (z. B. Elektrotechnik, Maschinenbau,
Physik, Materialwissenschaften) oder vergleichbare Qualifikation

» Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb technischer Losungen in der Halbleiterproduktion, idealerweise
mit Beriihrungspunkten zu Luft- und Raumfahrt sowie Defense

+ Nachweishare Kontakte und Netzwerke zu Key Accounts, Lieferanten, Behdrden oder Systemhdusern in den
genannten Branchen

* Potentiale sowie Entscheidungsmotive werden erkannt

» Fundierte Kenntnisse der Fertigungsprozesse in der Halbleiterproduktion und der typischen Anforderungen
der Luft- und Raumfahrt-/Defense-Kunden

»+ Ausgepragte Kommunikationsstérke, Verhandlungsgeschick und Sicherheit im Umgang mit
Entscheidungstragern

» Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse; weitere Sprachen von Vorteil
+ Kenntnisse in relevanten Regularien (Exportkontrollen, I[TAR / EAR, Sicherheitsfreigaben) sind vorteilhaft

« Dariiber hinaus bringen Sie Organisationsgeschick und eine vorausschauende, selbststandige,
ergebnisorientierte, teamfahige und zuverlassige Arbeitsweise mit

Ihre Tatigkeiten

Als Vertriebsingenieur im Bereich  Halbleiterproduktion, Luft- und Raumfahrt, Defense” sind sie Berater, Dienst-
leister und Verkaufer. Sie betreuen den Kalkulations- und Angebotsprozess, den gesamten Ablauf von der ersten
Anfrage bis zur Kaufentscheidung, unterstiitzen den Vertriebsinnendienst und tragen wesentlich zur Umsatzstei-
gerung und Kundenbindung bei. Sie sind dabei fiir den gesamten Ablauf von der ersten Anfrage bis zur Kaufent-
scheidung verantwortlich.

lhre Aufgaben:

¢ Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien fiir Lasungen und Produkte im Bereich Halbleiter-
produktion, Luft- und Raumfahrt sowie Defense.

« Aufbau, Pflege und Nutzung eines nachhaltigen Netzwerks zu Kunden, Partnern und Key Accounts in den
relevanten Branchen.

»|dentifikation von Marktchancen, Erstellung von Business Cases, Angebots- und Vertragsverhandlungen
bis zum Abschluss

»/usammenarbeit mit Angebots- Auftragsabwicklung, Beschaffung, Projektmanagement,
Applications Engineering und Produktion zur Entwicklung kundenspezifischer Lasungen

» Durchfiihrung von Kundenveranstaltungen, Messen und Prasentationen

* Absatz- und Umsatzprognosen, Pipeline-Management und regelméBiges Reporting an die Vertriebsleitung
/ Geschaftsfiihrung

+ Sicherstellung der Einhaltung regulatorischer Anforderungen, Exportkontrollen (z. B. ITAR / EAR je nach
Region) und sicherheitsrelevanter Vorgaben

¢ Mitarbeit an Entwicklung von Pricing- und Markteinfiihrungsstrategien fiir neue Produkte

I[hnen wird gehoten

» Line langfristig zu besetzende Position in einem unbefristeten Arbeitsverhaltnis

¢ Spannende, verantwortungsvolle Aufeaben mit direktem Einfluss auf Umsatz und Marktentwicklung
* Ein motiviertes Team, flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege

» Attraktives Gehalts- und Bonusmodell sowie Firmenwagen

* Fexible Arbeitszeiten und ein modern ausgestatteter Arbeitsplatz

¢ Internationale Projekt- und Reisemaglichkeiten

* Corporate Benefit Programm - viele Rabatte auf tolle Marken

* [-Bike Leasing

Informationen und Rahmenbedingungen

Wir freuen auf Ihre aussagekraftige Bewerbung unter Angabe lhrer Gehaltsvorstellung sowie dem friihestmig-
lichen Eintrittstermin. Die Stelle kann kurzfristig besetzt werden.

WASSERMANN TECHNOLOGIE GmbH
Biireermeister-Ebert-Str. 5 / 36124 Eichenzell

Bewerhen Sie sich iiber unser Onlineportal! <
Oder per Email: karriere@wassermann-technologie.de
Ansprechpartnerin: Kathrin Weber

Wir freuen uns von lhnen zu horen!
Weitere Informationen finden Sie auf unserer Website: www.wassermann-group.com



